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首长国际（0697.HK）中标首都国际机场停车项目，机场停车领域龙

头地位巩固

首长国际（0697.HK）近日发布公告，公司中标北京首都国际机场停车楼（场）经营权

转让项目，获得 15年经营权。此次中标是首长国际继北京大兴国际机场、上海虹桥机

场和贵阳龙洞堡机场后，再次收获机场停车项目，进一步夯实公司在停车行业，特别是

机场停车领域的领先地位。

黄金航线枢纽站的优质运营资产：“一市两场”尽收囊中，蕴藏巨大商业潜力

首都国际机场是中国三大门户复合枢纽之一、世界超大型机场，同时也是公认的中国黄

金航线的中心交通枢纽站。2018年，首都国际机场年旅客吞吐量为 1亿 100万人次，位

居亚洲第 1位、全球第 2位。截至 2017年 7月，首都国际机场拥有三座航站楼，面积

共计 141万平方米；有两条 4E级跑道、一条 4F级跑道，机位共 314个；共开通国内外

航线 252条。

首都国际机场停车楼（场）车位数共计 10,774个，是超大型的停车项目，属于能带来持

续稳定现金流收入的优质机场运营资产，中标本次的机场停车项目能够使得首长国际在

停车市场份额获得快速增长的机会，积极迈向公司在年初制定的拥有及运营 10万个车

位目标，进一步巩固公司在行业的领先位置。

此次中标首都机场停车运营权项目，首长国际已将北京两座机场的停车业务先后收入囊

中，对北京的机场停车领域实现全覆盖。北京大兴国际机场已于今年 9月 25号正式投

入使用，成为京津冀一体化和覆盖雄安新区的重要交通枢纽，首长国际为新机场打造的

富含科技感和贴心服务的停车楼也随之正式运营。

同时运营北京两座机场的停车楼，对首长国际来说既是挑战，但其中也蕴藏了巨大商机，

两个机场的业务联动以及数据连通将为商业运作打开想象空间。

首长国际将借由停车业务进而掌握巨大的“空中流量”资源，在为用户提供高质量的停车

服务外，公司可大力挖掘流量资源的商业价值，比如将流量大数据应用到出租车调度、

商业广告、汽车租赁、汽车后服务等领域，以及通过停车数据分析，对波峰波谷进行差

异化定价从而实现收入最大化等，项目收益潜力巨大。

机场停车细分领域的领导者，决胜品牌优势与运营效率

首长国际转型进入停车行业以来，不断聚焦优质停车资产的长期经营权，除在北京拥有

两个机场项目外，旗下还拥有上海虹桥机场和贵阳龙洞堡机场两大高吞吐量机场停车项

目，在国内处于领先地位，首长国际已是此细分领域当之无愧的绝对领导者。

机场停车项目一般具有高流量、高周转率、业态复杂等特性，至于如何将私家车、出租

车及网约车管理得井然有序，十分考验运营商的管理能力。通过运营机场项目，首长国



际想必积累了丰富的运营管理经验，可将成熟经验不断输出与复制到其他停车项目中

去，使得公司的整体运营能力和商业拓展能力获得持续提升，协同效应和规模效应带来

的优势已经逐渐显现，停车业务的盈利能力也在迅速提升。

通过市场化的公开招标方式选择机场停车场运营商已成为了行业趋势，首长国际建立起

的突出品牌优势和丰富项目的经验将有助形成公司价值的“护城河”，并为公司带来长久

的竞争优势和更多的优质项目，由此可见，首长国际业已驶进快速发展和良性循环的的

高速通道。

公司优势凸显，先入为主，竞争对手难复制及超越

首长国际除在机场停车领域颇有建树外，同时在火车站等其他交通枢纽、医院以及商业

等业态也有不少代表性项目，如北京站、唐山火车站、中日友好医院、新世界百货等停

车场项目。公司之所以能获得如此多的优质停车项目，与其强有力的国企背景，以及上

市公司所坚持的市场化运作下所获得的高运营效率有着极大关系。

背靠首钢集团以及厚朴投资、新创建集团、欧力士集团等战略股东，首长国际具备远优

于其他竞争对手的公信力和信誉度，而作为香港上市公司，首长国际具备国际融资平台

优势和市场化的经营效率，“国企”与“市场化”的有机结合，使公司在行业内具有竞争对

手无法比拟的鲜明优势。

截至 2019年 6月 30日，首长国际累计已获取的车位数量得到快速增长，已经超过 5万

个，加上 2019年下半年公司新中标的停车场项目，首长国际正有计划地向年初定立的

10万个车位目标快速靠近。就目前公司所规划的目标与拥有的停车车位数量及优质的停

车场项目来看，公司在行业市占率方面所获得的先入优势得到了进一步深化，并且正如

我们一再强调的观点，同时兼有流量与周转率巨大的核心地段的优质停车项目是稀缺

的，并具备不可复制性，公司坐拥了这些优质项目的长期经营权，意味着其在行业中的

先入为主优势就不会发生改变，这相当于给后来者建立起高耸入云的进入壁垒。

综合来看，公司的独特商业模式及先入优势，使其在行业竞争中始终处于有利的优势位

置，进而保证了公司在日益加深的核心优势与护城河中，获得了持续的扩张与业绩稳步

增长。


